ROMPIENDO LOS ESQUEMAS: EL CLIENTE
SI ESTA DISPUESTO A PAGAR POR WIFI EN UN HOTEL

;Pueden los hoteles cobrar por WiFi? Si, siempre y cuando sea veloz

y pueda “llevérselo puesto”
=

ESTUDIO WIFIMOTION, ITH Y VODAFONE SOBRE CONECTIVIDAD MOVIL EN HOTELES CON ROUTERS PORTATILES (MIFIS) v
WiFiMotiON

%

de los huéspedes pagarian por la conectividad
movil WiFi en su hotel

Dos de cada cuatro huéspedes pagarian
hasta 5 euros al dia por este servicio

y uno de cada cuatro hasta 10 euros al dia.
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